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VORWORT

Hey, schon, dass sich unsere Wege gekreuzt haben —
endlich!

Denn ich kann es nicht abwarten, Dir einige meiner
wertvollsten Shifts far Dein Bam! Business mitzugelben.

Du bist gesprungen, Du hast den Weg ins eigene
Business eingeschlagen (vielleicht bist Du auch schon
langer auf dem Markt), doch Dir fehlt das BAM! Du
hast nicht das Geld auf dem Konto, das Du verdienen
willst, zu wenige Kunden, oder viele, an denen Du Dich
abstrampelst.. Du drtckst Dich vor dem Verkaufen,
oder verkaufst irgendwie noch gar nicht so richtig.
Kurz: Du hast noch nicht die PS auf der Strale.

Gut, dass Du jetzt hier bist. Ein fettes Bam! dafur.

Das bedeutet: Die schlagfertige,
klare, selbstbewusste, coole und
temporeiche Attitude gepaart mit
Liebe furs Business, der Intuition
vertrauend und vor allem aus der
FUlle und Freude heraus.

Ilch erlebbe es andauernd, dass X \/IYSE
Menschen (insbesondere Frauen) .
sich unter Wert verkaufen, dass
Sie das, was sie machen und
anbieten nicht klar on point
kommunizieren, oder einen
Bauchladen haben und fur alles
und jeden sind.

ikes my soul sn



Wenn Du Dich darin wiedererkennst und wild
entschlossen bist endlich in der Premium Liga
mitzuspielen, kannst Du gerne mit mir arbeiten und auf
einen Platz furs bewerben.
Voraussetzung ist: du bist bereits selbstdndig, hast ein
Themaq, bist bereit in Dich und Dein Weiterkommen zu
investieren und hast einfach volle Kanone Bock.

Infos und Anmeldung hier.

Damit wir uns mal beschnuppern kénnen, wie beim
ersten Date quasi die Chemie abchecken, wlnsch ich
Dir viel Freude mit dem kleinen eBook hier.

Wenns Dir gefallen hat, lass uns doch auf Instagram

connecten, oder komm hier in meinen kostenfreie
Facebook-Gruppe — dort lass es mich wissen.

Let’s connect:

Zur Bdm! Business Fb-Gruppe

sarah _tschernigow



https://www.bambusiness.de/coaching
https://www.facebook.com/groups/326014315772448
https://www.instagram.com/sarah_tschernigow/

YES, | KNOW!

Wer bin ich eigentlich, dass ich Dir hier
so kluge Sachen sagen kann?

Ich bin Sarah Tschernigow,
Business & Life Coach,
Unternehmerin und
Geschaftsfuhrerin der
BAmM! Business GmbH.

Ich coache fur meine Leben

gern und liebe es einfach

Menschen in inre Kraft zu 4
bringen. Wahrend meiner 10- '
jahrigen Karriere bei Radio und

TV machte ich mich zundchst ""
als Erndhrungslberaterin 4
selbstandig und fing an unter

dem Namen ,no time to eat”
Menschen mit wenig Zeit
beizubringen, wie sie Job und \
gute Erndhrung in Einklang

bringen. Der gleichnamige

Podcast sturmte 201/ die

deutschen iTunes Charts un

hielt sich fast 9 Wochen

kontinuierlich auf Platz 1.

NO TIME =

 TO EAT




BUILDING IT UP

Oh yes, ich war einfach nur hart Gberfordert. Denn ich
wusste gar nicht, was plétzlich alle von mir wollten. Doch
als Macherin erkannte ich meine Chance und gab
Vollgas.

Bekannte GroRen, wie Mentalcoach Christian Bischoff,
Tobi Beck, Autor Lars Amend, Fitness Queen Sophia Thiel,
Moderatorin Barbara Schoneberger, Rapper Kontra K —
sie alle kamen in meinen Podcast zum Interview. Ich
stand auf Deutschlands groRter Speakerbihne GREATOR
(ehem. Gedankentanken), gewann zwei Preise und
schrielb mehrere Blcher.

Ziemlich aufregend und ganz schén BAM, doch ich
arbeitete mich zwei mal fast ins Burn Out. Ich war in den
ersten Jahr ausschlieRlich von jungen, mdnnlichen
Unternehmern umgeben, die 24/7 nur am Laptop salken,
an Launches und Werbekampagnen tuftelten — nach
dem Motto: Wer Pause macht, verliert. Und so schloss ich
mich dem an. Ich lernte Marketing, Email-Strategien,
Verkaufen..

Ich hab echt alles auf meiner Liste: eBooks, free
Challenges, Coachings im Einzel sowie in Gruppen, Abo-
Modelle, von kostenlos bis High Price, alles dalbei.



THE FEMALE WAY

Ein Gluck lernte ich schlieRlich den Female Way of Doing
Business kennen. PIétzich ging es um Vertrauen,
Zurtcklehnen und Gesetz der Anziehung. Wassss????
Zurucklennen? What the hell..

Ich kUrze ab: Die Mischung machts. Und die kriegst Du bei
mir. Klar brauchst Du bisl Strategie, solltest dringend
verkaufen lernen und Gas gelben. Aber bitte smart statt
hart.

Ich arbeite heute um die 4 Std. am Tag bei stabilen 5-
bis 6-stelligen Monatsumsatzen. Ich bin auf High Price
Coachings spezialisiert. Das lernst Du auch primdr bei mir
im BAm! Business Coaching. Das heildt: Weg vom
Massen-Style fur jeden hin zu auserwdahlt, maximaler
Mehrwert und enge Zusammenarbeit.

Eine Sache GARANTIERE ICH DIR:

Das wichtigste ist Dein MINDSET. Also die Art und Weise
wie Du denkst und handelst. Die beste Strategie nutzt Dir
am Ende ndmlich gar nichts, wenn Du aus Angst nicht ins
Tun kommst, oder weiter klein spielst, weil Du denkst, Du
seist nicht gut genug. Got it?

Mach nicht meine Fehler. Davon
gab’s genug, glaub mir.

Willst Du B&m! in Deinen BA
Business? .
Dann lies weiter MY M !

Deine



BAM! NO.1

HOr auf mit Gratis
und billig, billig!



Na, schon ertappt? ;)

Eigentlich keine Raketenwissenschaft: Wenn Du viel
Geld verdienen willst, vor allem viel pro Kunde (min. 4-
stellig), dann hér auf alles gratis anzubieten und von
morgens bis abends nur free Content rauszuhauen.

Ich kenne tolle Businessladys, die viel auf dem Kasten
haben, die sind den ganzen Tag auf Social Media. Sie
geben Tipps und Tricks, gehen live, zeigen, was sie so
machen... aber niemals pitchen sie. Sie sind nicht am
Verkaufen. Und sorry fur diese #thruthbomb, aber
wenn Du nicht verkaufst, hast Du ein Hobby und kein
Business.

Moment, Sarah.. aber dieses eBook ist doch auch gratis?!
Und Du haust Tipps raus..

Ja klar. Doch erstens halbe ich schon gut zahlende
Kundschaft, weswegen ich es mir leisten kann, auch mal
was zu verschenken, und zweitens SOLLST Du dich auch
zeigen, damit Menschen Dich und Deine Arbeit
kennenlernen. Doch kennenlernen ist etwas anderes, als
Deine gesamte Arlbeit kostenlos anzubieten.

Falls Du eine simple Formel haben willst als Orientierung:
Das WAS for free, das WIE gegen Geld.

Wenn Du Fitnesstrainerin bist, sollst Du die Menschen
gerne motivieren, auch mal Tipps fur Ubungen
raushauen, doch der wahre CHANGE, den schaffen sie idR
nicht alleine. Dafur brauchen sie Dich als Profi an der
Seite, der feinjustiert, eingreift, wenn die Motivationskurve
sinkt, korrigiert und individuell anpasst.



Und noch eine bittere Wahrheit zu Rabatten:

Rabatte sind fur Menschen, die ihnren Wert nicht kennen.
Sorry for that.

Hab ich friher auch alles gemacht: 2 far den Preis von |
und so. Klar, kannst Du machen. Doch beachte das
Gesetz der Anziehung. Gleiches zieht Gleiches an. Und
wenn du immer Rabatte gibst, ziehst Du ein Publikum ist,
was unbedingt ein Schndppchen machen will.

Ich personlich hab darauf definitiv keine Lust. Ich arbeite
ausschliellich mit Menschen, die wirklich etwas
verdndern wollen und verstehen, dass Qualitét ihren Preis
hat. Qualitat ist far mich im Coaching Bereich ubrigens
Ahnlich bedeutend mit maximalem Mehrwert. Umso mehr
Dein Kunde von dem hat, was Du anbietest, umso mehr
Transformation er erlebt, desto mehr ist er bereit, Dich
dafur gut zu bezahlen.

Und dreimal darfst Du raten, wieviel Change Du mit Gratis
Challenges und einem Newsletter bewirkst..

KENNST DU DEINEN?




BAM! NO. 2

Feler Dich und
Dein Angebot!



Auf einer Skala von 1-10, fur wie kompetent hdltst Du
Dich? Und: wie sehr feierst Du das, was Du anbietest?

Alles ab 8, 9 ist gut. Drunter wdrde ich nachdenken und
mich fragen: Wie kann ich mein Angebot verbessern..
was darf ich noch lernen, um mir fur beides eine 9 oder
10 zu geben?

Du hast sicher schon mal gehort, oder vielmehr erlebt,
dass Menschen Energie folgen. In einem Gesprdch
gewinnt immer der mit der meisten Energie. Und die
geilste Energie mit BAM ist Begeisterung.

Feier Dich, das was Du schon geschafft hast und geh mit
entsprechender Attitude raus.

.. DU denkst das ist arrogant?

Bullshit. Du hast nur etwas anderes beigebracht
bekommen, ndmlich, dass Eigenlob stinkt. Konnt ich
kot*** wenn ich das hore.

Leider ist es in unserer Gesellschaft ,normal® zu meckern,
sich zu beschweren und alles immer schwierig zu finden.
Gerade Frauen lernen noch dazu, dass sie besser brav
sein und sich zuricknehmen sollen.

Toll. Es laufen so viele Good Girls rum, die sich anpassen,
um ja keine Ablehnung zu erfahren. Die Frage ist, ob Du
von allen geliebt werden willst, oder einfach das machen
und sein willst, was Du liebbst und wer du bist.

Wenn Du von allen geliebt werden willst, werde
Eisverk&uferin. Doch sellbst, wenn Du veganes Eis
kostenlos an bedurftige Kinder verteilst, wird es jemanden
geben, der dagegen demonstriert.



BAM! NO. 3

Sel nicht far
jeden!



Und das mundet in diesen wichtigen Punkt: Sei nicht far
jeden. Sei fur die, die es horen wollen.

Die meisten Menschen agieren rein‘ego-gesteuert und
sammeln aufihren Social Media Kandlen Likes und
Follower. Doch Follower zahlen nicht Deine Rechnungen.
Kunden tun es.

Ich kenne Multi=Millionarinnen, dig 2088-Follower auf
Instagram haben. Und ich kenne lpfluencer mit Gloer 200~
tausend Followern (donk viel nackterHautauf den
Fotos), die hoéchstens so viel verdienen wie besser
situierte Angestellte.

Glaulb mir, wenn Du grol’en Mehrwert kreierst, dn. Du
schaffst es im Leben Deiner Kunden etwas zu bewegen
und nachhaltig zu verdndern, dann sind sie aueh bereit,
Dir entsprechend viel Geld zu zahlen.

Gleichzeitig darfst' Du lernen damit klarzukonamnen, dass
viele Menschen, das, was Du machst, einfach nicht
anspricht.

Wenn Du Hundetrainerin bist, kannst Du noch so gut und
toll sein.. wenn ich jedoch einen Kanarienvogel habe, bist
Du fur mich uninteressant. Sollst Du nun mir zuliebe ein
Training fur Kanarienvogel rausbringen, nur damit ich
Kunde werde? Come on! Wo ist Dein Selbstbewusstsein?!



BUSINESS

Meine Empfehlung ist tatsdchlich: so spitz wie mdglich in
den Markt reinzugehen. Sei nicht fur alles und jeden, hab
keinen Bauchladen... das macht Dich zum Wischi-
Waschi-Dienstleister. Expertise und vielleicht sogar mal
eine Monopolstellung erreichst Du schneller und
einfacher, indem Du Dich spezialisierst.

Trau Dich, eine starke und klare Botschaft zu haben und in
die Welt zu tragen. Mir hat mal ein Freund gesagt, als ich
nach meinem gigantischen Podcasterfolg meine erste 1-
Sterne-Bewertung bekommen habe: ,Sarah, herzlichen
Glickwunsch, jetzt bist Du erfolgreich!”

Und er hatte recht. Sei nicht willkUrlich und die 5000.
Anbieterin von Irgendwas. Du bist unique, Du bist so, wie
Du bist, unersetzibbar und wundervoll. Trau Dich. Und trau
Dich big!



BAM! NO. 4

Fulle und Freude
statt Mangel und
Angst



Ja aber, Sarah... Ich kann doch nicht so viele Menschen
ausgrenzen... lch meine, da kann ich doch mehr Geld
verdienen... Ich muss doch auch meine Rechnungen
lbezahlen!

Nochmal: In einer Welt der Fulle kannst Du nichts
verpassen!

Glaub mir, es ist genug fur alle da. Es gibt fur alles einen
Markt und das Schone ist, dass Du einfach entscheidest:
Bist Du WuUhltisch, oder Feinkost. DU entscheidest, welchen
Preis Du willst. Was fuhlst Du denn, wenn Du mal die
Augen schlieft und einfach das Universum nach dem
fragst, was Du wirklich willst?

Du hast eine Zahl? Cool.

Dann schliele nochmal die Augen und frage Dich, ob das
die kleine Version von Dir ist, die diesen Preis sagt, oder
die groRe Version, die grol spielt?

Der Hauptgrund fur zu niedrige Preise ist die Angst vor
Ablehnung. Da sind wir wieder. Das Nein. Menschen, die
es bléd finden und Dir den Vogel zeigen.

Wieviel mehr kannst Du Dir erlauben aus der FULLE heraus
zu agieren und nicht aus Mangel und Angst?

Das Gesetz der Anziehung funktioniert simpel: Was Du
rausgibst an Energie, kriegst Du zurlck. Liebe erzeugt
Liebe. Angst erzeugt Angst. Und wenn Du die ganze Zeit
angespannt bist mit der Energie von Sorgen und
Unsicherheit, dann ziehst Du auch das an.



Deine Kunden sind der beste Spiegel Deiner
Seele. Viele zahlen die Rechnungen zu spdt? Zahlst DU
denn Deine Rechnungen immer sofort? Und wie fuhlst Du
Dich dabei? Denkst Du: Mist, wieder ne Rechnung! Oder:
Cool, danke, dass ich daftr was Tolles bekommen habe!

Immer, wenn in Deinem Business etwas nicht rund auft,
frag Dich, was es mit Dir zu tun hat. Geh bzw. bleib in der
Eigenverantwortung. Wo struggelst Du noch? Wo darfst
Du Deinen eigenen Wert noch mehr erkennen und fuhlen?

Du kannst Dich auch immer wieder fragen:
Mache ich bestimmte Dinge / Angebote, weil ich wirklich
Bock drauf habe, oder weil ich in Angst oder Mangel bin?

Tipps, wie Du mehr in
die Fulle kommst:







BAM! NO. 5

Lerne Verkaufen.

Und zwar
gestern.




Nein, es verkauft sich nicht von selbst, weil Du so
zuckersufy und lieb bist. Ein bisschen Knowhow und
Strategie gehoren dazu.

Kunde sagt: Er muss eine Nacht drUber schlafen.
Du? Bist raus.. sagst so was wie: Ok, Sie melden sich
dann.

Kunde ist weg.

Hast Du schon mal driber nachgedacht, dass "eine
Nacht drlber schlafen® einfach heien kénnte, dass Dein
Kunde noch nicht 100% Vertrauen in Dich und Dein
Angelbot hat?

Frag ihn doch mal, was er noch braucht, um eine gute,
sichere Entscheidung zu treffen.

S
_ '
it



Man kann auf unterschiedliche Art verkaufen. Mit Druck,
Verknappung, Manipulation. Oder auch mit Liebe,
Empathie und mit der Haltung: Ich habe eine Lésung far
Dein Problem. Ich kann Dir helfen. Wollen wir
zusammenarbeiten?

Im BAm! Business Coaching lernst Du Ulbrigens nicht nur,
Dich mit einem Hochpreisprodukt klar zupositionieren und
Deine Lieblingskunden anzusprechen, sondern: Du lernst
auch verkaufen!

Klicke hier zum Codching

(mehrwdchentliche Warteliste)

Davor haben viele Menschen, gerade Frauen, Angst.
Angst vor dem Nein, Angst sich aufzudrdngen und bléd
rdlberzukommen.

Stell Dir vor, Du willst Fitness machen und kannst keine
Liegestutze.

Weildt Du, was hilft?
Richtig: Liegestutze.



https://bambusiness.de/coaching/
https://bambusiness.de/coaching/

BAm! Business Coachings

Mein Fokus scharft sich auf Werbung,

die Uber Merkmale spricht statt Uber
Lasungen und Emotionen... es rattert
dann sofort im Kopf, wie es besser
ware!

Ich schreibe Emails an Kunden, die
Losungen enthalten statt Features,
gleiches fiir ein Text auf der
Homepage angewendet! Wahnsinn!!!
Bin gespannt wann ich das im
Sprachlichen anwenden kann und
dann meinen Mann (Psychiater) um
den Finger wickeln kann

Kurz: ich bin begeistert.

Frdbnk

Absolute Veranderung. Positionierung
fuhlt sich richtig an, Klarheit tuber das,
was ich fur die Kunden tue ist absolut

Hallo liebe Sarah, &

zu aller erst mochte ich dir einfach nur Daaaaaanke sagen.

Was du mit mir gemacht hast im Coaching, das ist einfach nur Bdm &
Da die Erfolgsgeschichten die Woche anstehen, méchte ich die hier gar
nicht alle aufzéhlen. &

Ich merke, dass ich eher in die Rolle
meiner Wunschklientin schlupfe und
mir Uberlege, was Sie gerne erreichen
mochte.
Das macht mir unglaublich Freude.




¢ fuhit sich sehr dankbar. ***

In den Calls habe ich von Anfang an das Geflihl, dass du dich mit
jeder einzelnen von uns beschéftigst und auf jede individuell eingehst.
An dem Coaching schatze ich den Freiraum, selbst entscheiden zu
kénnen, wie viel Zeit ich in mich investieren méchte. An einigen Tagen
schreibe ich zig Seiten im Workbook voll, an anderen schreibe ich gar
nichts. Es tut mir immer sehr gut zu héren, dass du und die anderen
girls an mich und meine Idee glaubt. Ich fiihle mich gut aufgehoben
und erfahre viel Wertschatzung. Flr mich gibst du eine gute Mischung
aus Ideen/Beispielen und Leitfragen.

Kurzum: beste Investition ever!

Ich wiinsche dir eine fabelhafte Restwoche in der Muddastadt.

- B < 1d
Ich feiere mich und meine aktuelle Veranderung
s000 krass. \{

lch weiB gar nicht wo ich anfangen soll ... Seit
Dienstag gehts bei mir durch eine Achterbahn der

Gefuhle. & & »9 (9 €3 @9 ) & & Das hat
mich heute Nacht so weit gebracht, dass ich mich
mit einer Decke auf meinem Balkon
wiedergefunden hab! Ich musste einfach raus -
zuvor lag ich im Bett und hab keine Luft mehr

bekommen - erdriickt von allem. &~

Long Story short: Ich hab heute Nacht um 1:30 Uhr
mein Thema fur die Positionierung endlich
verstanden. Es war schon immer da, und lag direkt
vor mir, aber ich habs einfach nicht gecheckt.

Ich sag's euch - one hell of a ride! Und alter
Schwede.... das ist Coaching Woche 1 B3 ..._Eir
Hoch auf uns!!i!

<< Meine Geburtstagswochenende-Aktion hat
mir 10.000€ NettoUmsatz gebracht und wir haben
diesmal minimal Zeit aufgewendet und es ganz
leicht und einfach umgesetzt. Ohne 15 ,Kauf jetzt!”
,Die Zeit |auft aus!” Mails. Einfach und easy aus
dem Herz heraus. Es fuhlt sich gut gut an.




www.bambusiness.de/coaching

Bitte schau Dir bei Interesse das VIDEO auf der
Welseite an. Dort erkldre ich das Coaching ganz
genau und Du weildt, ob es fur Dich geeignet ist.

Wir sehen uns. ®



https://bambusiness.de/coaching/

BAM! BONUS »

Verlieb Dich In
Deine Reise,
man!



Kunde sagt NEIN... schlechter Tag, alles kacke. Du willst
hinschmeilden, hast wieder die Idee, dass Du ja doch zu
teuer sein konntest und sowieso nicht gut genug.

Man, ey!

Glaub mir, solche Gedanken héren auch nicht auf, wenn
Du zu den reichsten 10% in Deutschland gehorst. Umso
erfolgreicher ich geworden bin, umso mehr Geld da war,
umso mehr Mitarbeiter, desto mehr Angst bekam ich,
dass morgen alles vorbei ist und ich alles gegen die
Wand fahre.

Nur die meisten héren dann auf.
Weil es ihnnen doch zu
anstrengend ist, zu schwierig, zu
sehr Achterbahn. Klar, es ist
auch nichts fur jeden.
Selbstandigkeit ist keine
Abkurzung zu Wohlstand. Es ist
ein Lifestyle. Wenn
Selbstbestimmtheit Dein
hdchster Wert ist, hast Du im
Angestellten-Job nichts zu
suchen, oder?

Mach es nicht des Geldes
wegen, oder weil Dein Chef Dir
einfach so auf den Kranz genht,
dass Du nur fluchten willst.

Der Weg zum eigenen
erfolgreichen Business ist
auBerhalb der Komfortzone und
alles andere als kuschelig. Und
deshallb musst Du es aus dem =g
Herzen wollen und es
alternativlios finden. One Way.



Bam! Business steht fur
Business mit BAM!

Und nicht Business am
Existenzminimum.




MEHR BONUS @

Such Dir einen
Mentor!



Wir wachsen in einem System auf, wo wir eingetrichtert
bekommen, wir seien fertig’, wenn wir Studium, oder
Ausbildung albgeschlossen haben. Aha.

‘Und wenn der FC Bayern die ndchste Champions Leogue e
gewonnen hat, dann haben die keinen Trc:uner mehr? Welli_ S

~ die haben dann ja alles erreicht?? .

1y

Ich kenne KEINEN, vv1rkI|Ch KEINEN erfolgrelchen Menschen
der sich nicht immer wieder coachen Iésst. Mich
eingeschlossen. Auch das ist Ubrigens eine Reise.

lch habe éines gelernt:

Denn das einzige [elg
noch von einem B=oder 7-
stelligen Business abhdlt,
sind Deine eigenen
Sabotage-Muster.

~ Wieviel mehr kannst Du
Deine Ketten sprengen?
Deinen Wert erkennen?
Imnmer bbesser werden in
Deinem Bereich?

‘Deine Geld-Blockaden

auflosen?

Dich trauen?-

Einfach mal springen?
Machen?

Ein paar tausend Euro in die
Hand nehmen und ich-Dich
‘und Dein Wachstum
Investieren?



Menschen gelben so viel Geld aus fur.. nun ja. Konsum.
Autos, Doppelhaushdlften.. Kiche auf Pump? FUr viele
normal, sogar anerkannt. Aber fur Coaching?!

Ich verrate Dir ein Geheimnis:

Solange Du nicht mindestens 10.000 Euro im Monat mit
Deinem Business verdienst, investiere ausschliel3lich in
DICH und Deine Skills!

Ich halbbe mir jahrelang keine teuren Klamotten gegdnnt,
die groRere Wohnung, das fettere Auto, auch als ich es
konnte. Investitionen vermehren Dein Geld, Konsum
verringert Dein Vermogen.

Also investiere in Dich, immer wieder. Und dann, ab einer
gewissen Liga, konsumiere, wenn Du es halt willst.

Dies soll kein Aufruf zu Schulden machen sein, doch:
Wenn es Dich zu einem Coach hinzieht.. es kribbelt und
Du denkst: Der/die ist genau richtig! Das fuhlt sich an, wie
mein ndchster grofer Schritt, dann VERDAMMT NOCHMAL
mach es! Egal, was auf Deinem Konto ist.

ich habe mal ein Coaching fur 18.000 Euro (Vorkasse,
Einmalzahlung) getatigt.. Du mir war kotzibel. Wéhrend
des Coachings ubrigens auch. Denn Wachstum fuhlt sich
meistens ziemlich lbdh an. Doch danach einfach nur
BAM!

Wenn Du die Klugste im Raum bist, wechsle ihn! Such Dir
Menschen, die viel weiter sind als Du und Dich auf die
n&chste Stufe ziehen.

Coaching ist die Abkutrzung.

Viel Erfolg — und bestimmt sehen wir uns bald;
deine



WENN DU KLEIN
SPIELST, HILFST
DU NIEMANDEM.

ALSO SPIEL

GROSS.
BA
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emale Business mit Bam!

Bock auf Erfolg? SARAH TSCHERNIGOW

BUSINESS



https://bambusiness.de/ntte-podcast/
https://bambusiness.de/ntte-podcast/

